
案例名称：MIQUEL SPORT

合作伙伴：米盖尔天津制衣有限公司

客户介绍：做自己喜欢的事情，什么时候都不晚

面临挑战：互联网时代，服饰消费市场受线上店铺冲击巨大。居民服装消费价格

有所下降出现短暂停滞。我国网购市场的绝对份额。网站表现缺乏创新，吸引力

下降，消费者停留网站和页面的时间较短，消费者只会留意自身感兴趣的产品信

息。 随着“用户体验”概念的不断加深，电商更加需要发展线下，提升形象工

程。线下 试穿、线上下单将成为服装电商未来发展的重要趋势。

解决方案： ①小程序拼团功能组件：拼团是通过双人拼团、多人拼团的一种营

销活动，基于多人组团的形式，鼓励买家发起拼团，邀请好友以折扣的价格购买

优质的商品，同时给店铺带来更好的传播效果和收益。

②小程序超级会员组件：商家给顾客消费者发行会员卡，最主要的目的能够吸引

消费者能够长期在咱店消费，能够培养一批忠实的消费者。通过会员卡，会员可

以在你家店里享受到在别家店里享受不到的折扣优惠。

③小程序限时抢购：限时抢购，在有限的时间内，通过限时折扣，商家可以选定

一款或多款商品，在一段时间内以指定的折扣出售。以更优的价格吸引消费者，

产生更多的销量。
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